EL COMERCIO LORQUINO EN LA TRANSICION
DEL ANTIGUO AL NUEVO REGIMEN (1780-1850)

El comercio murciano de los perio-
dos moderno y contemporaneo no pa-
rece haber gjercido, hasta € momento
presente, una atraccién especial so-
bre los historiadores. La escasez de
monografias consagradas a proble-
mas econdémicos concretos resulta es
pecialmente perceptible en este
campo. Ello impide al especialista en
contemboranea iniciar cualauier in-
vestigacion relacionada con € sector
terciario sin echar una mirada pre-
via sobre las estructuras comerciales
del antiguo régimen. De ahi la opor-
tunidad de elegir temas estratégica-
mente situados como e de la transi-
cién, que hacen surgir con fuerza
tanto los rasgos especificos del mo-
delo tradicional como los del capita-
lista. Dicho terna, ademas, implica la
atencion a un triple frente:

- La cronologia y etapas del pro-
ceso de transformacion, que en Mur-
cia transcurre desde 1770-80 hasta
1840-50. Se trata de seguir €l pro-
greso de la economia mercantil y mo-
netaria en un mundo campesino
orientado hacia la autosuficiencia .

- Caracterizacion de las estructu-
ras comerciales, cuya fisonomia ven-
dra determinada por € gado de pe
netracion del capitalismo y por €l
avance simultaneo de la integracion
en el mercado nacional.

Aproximacién al conjunto de co-
merciantes que protagonizaron el
proceso, intentando definirlos como
grupo social.

El programa es sugestivo, pero muy
amplio. Por €ello se ha preferido, en
una primera etapa, iniciarlo a través
de un espacio comarcal y pasar pos-
teriormente al regional, procurando
explicitar l0s lazos miltiples y sutiles
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que Progresivamente los unieron en-
tre si y luego con & mercado nacio-
nal. En este sentido, la eleccién de
Lorca se debe a lo extenso de su radio
de accién y sobre todo, a que resulta
més ejemplar sobre lo que sucede en
el resto de la regién que Cartagena
— excepcional por su puerto— o
Murcia, también excepcional por la
seda y por la capitalidad.

Las fuentes que hemos utilizado
para llevar a cabo este trabajo perte-
necen a dos tipos muy distintos: esta-
disticas e informes municipales con-
cernientes al periodo indicado y pro-
tocolo.+otariales, unos y otros depo-
sitados en el espléndido Archivo Mu-
nicipal de Lorca. Integran las prime-
ras las cuentas de Propios desde
1750 a 1845 °, los registros de tipo
fiscal %, los estados locales sobre pro-
blemas mercantiles *y las estadisticas
e interrogatorios verificados por €
Ayuntamiento por orden estatal para
transmitirlas a Madrid *. Por medio
de su andlisis puede conocerse la re-
glamentacion urbana de las transac-
ciones, la organizacion de ferias y
mercados, la fisonomia de la de
manda y la oferta locales, €l nimero e
importancia relativa de los comer-
ciantes y los problemas del trans-
porte. Ademas, nos ayudan a estable-
cer la coyuntura comercial mediante
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la seriacion de los datos concernien-
tes a dos derechos especiales impues-
tos sobre las transacciones: la almo-
tacenia, que formaba parte de los
Propios, y la «alcabalilla de viento y
mer cado*, arbitrio con el que se con-
tribuia a pagar el encabezamiento
por Rentas Provinciales. Natural-
mente, ambos no sobrepasan e um-
bral de 1845.

En cuanto a los protocolos, las ac-
tas que interesan a nuestro objeto son
las cartas de obligacién y los inventa-
rio~post-mortem de los comerciantes
fallecidos entre 1780 y 1850. Para
obviar la dificultad que suponia €l
enorme volumen de las primeras s
ha procedido de la siguiente manera:
un afio de cada diez se ha explotado
exhaustivamente y para el resto se
han wverificado sondeos, procurando
elegir los escribanos especializados en
actividades mercantiles . Esta en-
cuesta nos ha permitido medir la ex-
tensiéon cronolégica del sistema por
adelantos, especifico del antiguo ré-
gimen, y averiguar que productos
agricolas se comercializan, el nivel de
monetarizacién y €l porcentaje de
préstamos con o sin hipoteca, asi
como los nombres de los prestamistas.
La simple cuantificacién anual del
ndmer o de actas nos proporciona una
primera aproximacién, aunque tosca,
sobre las oscilaciones comerciales: la
combaracion entre los resultados de
esta operacion con las curvas de la
almotacenia v la alcabala de viento y
mercadopued'e contribuira una mayor
comprension de la marcha de /a co-
yuntura.

En lo referente a inventarios, se
han seleccionado 4 entre los existen-
tes a causa de su caracter exhaustivo
y del mayor peso econémico de sus ti-
tulares. El primero, del comerciante
francés Juan Poutous’?, se verifico
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en 1783; el segundo del maltés Felipe
Casha 8, en 1829; y el tercero, del
también maltés Juan Borja %, en
1834, al fallecer el marido y en 1849
al hacerlo la esposa, fechas que coin-
ciden con el principio, la mitad y el
final del periodo a estudiar. Cada
uno de los cuatro ocupa un grueso vo-
lumen que incluye el repertorio de
muebles, ropas y alhajas; 10s «stocks »
comerciales; los cuadernos de deudas
con clientes y proveedores; la ndmina
de bienes raices y las cuentas y com-
posicion de las compafias comercia-
les a las que pertenecia el estableci-
miento del difunto. La simple enume-
racion de los aparatos es suficiente
para percibir la importancia de una
Jfuente como esta, en una época en la
que resulta muy dificil el hallazgo de
libros de contabilidad de las casas
comerciales o de su correspondencia
seriada. Desde el punto de vista eco-
némico, el andlisis de los inventarios
permite apreciar € grado de inser-
cion en el capitalismo de la actividad
mercantil. Y desde el punto de vista
social, nos ayuda a conocer las men-
talidades de los comer ciantes elegidos
Yy, por ende, a adelantar en su defini-
cidn como grupo social.

Lay extructuras del comercio local

La ciudad de Lorca poseia en los
siglos NZZZ y XZX un éarea deirra-
diacién mercantil aue excedia am-
pliamente su término municipal (de
por si extenso) y la comarca geogra-
fica en la que estd integrada. Si-
guiendo el valle del Guadalentin ha-
cia e N.E., su influencia llegaba
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hasta Totana, Alhama, Librilla y las
dos Sangoneras (pesea la proximidad
de Murcia). Hacia & SO., por la
vigja ruta de Andalucia, y en la falla
recorrida por € mismo rio, alcanzaba
el nortedelas provincias de Granada
(areadela Puebla de don Fadrique) y
Almeria (losVélez, Cuevas, Huercal,
Vera, los pueblecitos del Valle del Al
manzora, Mojécar). Esta segunda
zona de expansion estaba vinculada a
Lorca desde tiempos bastante lejanos.
A través de ella huian los lorquinos
hacia «las Andalucias» cuando se
producian las terribles sequias de es-
tas tierras y la «ruta del aceite» an-
daluz en direccion a Murcia-Alicante
seguia & mismo camino pero a la in-
versa. El mapa 1 muestra €l area de
difusién completa, bien documentada
por los abastos de aceite del Ayunta-
miento '% por los inventarios ante-
riormente indicados, dado que en
ellos aparecen listas de deudores yun
determinado porcentaje de bienes
raices ubicados en estos pueblos, y
por €l testimonio que aporta la co-
rrespondencia de la casa comercial
del francés Antonio Martin, desde
1788 a 1792 '

La amplitud del area «colonizada -
se entiende mejor recordando cual
era la practica mercantil en ella du-
rante los siglos sefialados. Normal-
mente, los establecimientos lorquinos
més importantes disponian de un
«factor» 0 dependiente fijo y de un
almacén en los nacleos de poblacién
mayores, pero no de tiendas abiertas
perennes. Asi, en Aguilas, Vera, los
Vélez, Huercal, Albox, Mojacar,
Pulpi. Dicho empleado hacia los pe-
didos a la casa central en nombre de
los clientes, los distribuia entre ellos
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conforme iban llegando y se encar-
gaba de cobrar su importe, a veces
con muchas dificultades. Ademas, en
algunos dias de mercado semanal vy,
por supuesto, durante la feria anual,
se erigia una tienda o puesto ambu-
lante de madera y lonas donde se ex-
hibfan y ponian a la venta las mer-
cancias. La correspondencia de Mar-
tin incluye minutas de pedidos desde
varios de los puntos sefialados y la
noticia de que en ocasiones los géne-
ros desembarcados en Cartagena
iban directamente a las ferias de los
pueblos sin pasar por Lorca. Existe
cierta diferencia entrela demanda de
articulos enunoy otro caso. Las peti-
ciones de los particulares se refieren
siempre a textiles de lujo (sedas fran-
cesas, buenas lanas inglesas, hilos de
Laval o creas). En cambio, enferiasy
mercados aparecen junto con esta
clase de productos otros dirigidos a
los campesinos: textiles baratos (baye-
tas de Antequera y Murcia, pafos de
Lorca y Alcoy); quincalleria, merce-
ria (cintas, hilos, espejos, abalorios,
joyas baratas) y ciertas prendas de
vestir (pafiuelos, medias, gorros,
monteras). De alguna manera, estos
vendedores ambulantes estaban aln
préximos al antiguo buhonero: como
¢él, vendian articulos |lamativos y ba-
ratos (aunque no exclusivamente) y
como ¢l también pregonaban su mer-
cancia a gritos o a toque de campa-
nas. El extraordinario incremento en
el volumen de este tipo de comercio
durante la segunda mitad del XZZZ
debe su origen al desarrollo demogré-
fico experimentado por la comarca
—cuya poblacion se multiplica por
tres— y a los altes precios, pero tam-
bién a la precariedad de la red mer-
cantil y a la falta de establecimientos

fijos.

Las cartas de obligacién nos expli-
can como se hacian las transacciones,
tanto en el establecimiento de la ciu-
dad como en las areas rurales. Enun



Cuadro I

Afios
1780
1790
1800
1810
1820
1830
1840
1850

N.° Cartas % Operaciones
obligacién por adelantos Dinero
135 589 379
163 60% 329
110 58 304
29 509 25¢
40 509 25q
37 509 409
66 579 509,
156 609 60 %

Especie
21y
28¢
28 ¢
25q,
259
109

7%

elevado numero de casos —nos atre-
veriamos a afirmar que en un 80 u
859%— e comprador carecia de di-
nero efectivo para pagar y adquiria
los géneros «al fiado», comprome-
tiéndose a devolverlo en un plazo fijo
(de seis meses a un afio), en dinero o
especie (barrilla, granos, lanas). La
fecha en que expiraba dicho plazo so-
Iia hacerse coincidir con la celebra-
cion de alguna feria comarcal (18-25
de septiembre en Lorca, 4-12 de octu-
bre en los Vélez) o con la recogida de
la cosecha (mayo-junio en € ecosis-
tema surestino). La razdén parece
clara: eran las Unicas fechas en las
que € labrador y el propietario Po-
sefan dinero liquido o algin exce-
dente agricola comercializable. De
esta manera, los comerciantes conse-
guian penetrar en un mundo rural
desmonetarizado y extraer a través de
la devolucion en especie parte de su
produccion agricola.

Existian diversos tipos de tratos
dentro de esta préctica casi general.
En unos casos, sus protagonistas eran
labradores acomodados o propieta-
rios que compraban los articulos a
crédito y los pagaban al recoger la
cosecha o al cobrar las rentas en di-
nero contante y sonante. Los inventa-
rios post-mortem de grandes propieta-
rios lorquinos incluyen casi sin excep-
cién un capitulo de deudas con casas
comerciales. Pero, cuando se trataba
de campesinos menos afortunados, la
cuestion era mas complicada. El co-
merciante les anticipaba géneros,
granos (para semilla o alimentacién)
y no pocas veces dinero, resarcién-
dose después en especies cuando se
recogia la cosecha de barrilla, trigo o
cebada. Como es facil imaginar, la
evaluacién s hacia a los precios que
dicho comerciante imponia, lo que
incrementaba sus beneficios a la hora
de exportar o vender fiera. Los habi-
tantes del Campo de Aguilas y de
Lorca eran conscientes de que esta-

ban siendo explotados: en 1788 hubo
un movimiento de rebeldia entre ellos
gue desemboc6 en € envio de repre-
sentantes ante los Reales Juzgados de
Lorca y la Chancilleria de Gra-
nada '? solicitando la imposicién de
una «tasa» 0 precio fijo a la barrilla
y a los cereales mas importantes. Los
comerciantes presionaron fuerte-
mente en direccién contraria y se
consiguié un fallo negativo: los ma-
gistrados aconsejan a los campesinos
que «se acordaran flibremente» CON sus
oponentes. No hay duda de que € es
piritu del libre comercio impregnaba
a estos funcionarios de Carlos II1.

Por dltimo, no esrara la aparicién
de cartas de obligacion firmadas por
pafieros en las que e comerciante an-
ticipa la materia prima y elos se
comprometen a entregar el producto
acabado a plazofijo, sin poder traba-
jar para un tercero. El comerciante
especializado en estas transacciones
era el maltés Borja, queinicié su ca-
rrera con la comercializacion de la
lana '3 en direccion a su isla natal.

De esta manera, € comerciante
aparece como intermediario entre €
campesino y € artesano por unladoy
el mercado por otro, ya que ni uno ni
otro podian esperar a acumular
«stocks» de pafios para la venta o a
recoger la cosecha, y necesitaban de-
sesperadamente fondos para adquirir
lana, semillas o simplemente para so-
brevivir. Estamos ante un ejemplo
clasico de lo que hemos denominado
«sistema por adelantos-.

Sistema que, por otra parte, no
provocaba un progreso de la moneta-
rizacion en e medio rural, ya que €
cliente raramente pagaba o era pa-
gado en metdlico, mientras que € co-
mer ciante conseguia un doble benefi-
cio tasando bajo lo que recibia y ven-
diendo a buen precio lo que entre-

72. AML.E£sc. J. Antonio Rojo Rosique, L. 1177, Poder de
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gaba. Ello, acompafiado del auge del
comercio barrillero, die lugar a una
auténtica acumulacion, como lo in-
dica el incremento numérico yla im-
portancia econémica de las casas co-
merciales de Lorca en d ultimo
cuarto del XVIII. Parece necesario
pues, medir la duracion del sistema
en cuestion, pues su auge va insepa-
rablemente unido a las practicas co-
merciales del antiguo régimen (Cua-
drol).

Las cifras y porcentajes de este
cuadro nos autorizan a realizar una
serie de constataciones. Primera: la
intensidad del trafico mercantil que
pasa ante e escribano no es muy
fierte. En Murcia capital, por estas
mismas fechas, se registra un namero
de actas cuatro veces méas alto. Se-
gunda: la proporcion de transaccio-
nes comerciales apenas sobrepasa €l
509% del total de cartas de obligacion
redactadas, estando constituido el
resto por préstamos y fianzas de todo
tipo. Tercera: resulta evidente
nexo, ya indicado, entre la devolucién
en especie y e comercio de la barri-
Ila. Al entrar en crisis éste, aquella
fue periclitando lentamente. Asé pues,
a partir de 1820 el sistema empieza a
desaparecer y a ser sustituido por €l
pago en dinero amonedado «ne en va-
les, ni en ninguna clase de papel mo-
neda» '¢. Desde 1840 se convertiré en
préctica habitual la hipoteca de al-
gunos bienes personales como garan-
tia a los anticipos que e reciban. La
vida comercial se moderniza, pero si-
gue produciendo una impresion de
precariedad debido a la falta de li-
quidez.

éCual era la estructura de la de-
manda y la oferta en el mercado de
Lorca? Como hemos visto, las clases
populares compraban tejidos baratos
salidos de la pafieria local, calzado

14 Asise expresan las Cartas de Obligacion fechadas
en /as décadas 1830-40 y 1840-50
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Cuadro I1: Afio 1827. Volumen total de transacciones: 3.499.285 .,

% Compras de alimentos
a) Vinoy vinagre 30 %
b) aceite 23 %
¢) salazones18 %
d) frutasy hortalizas 1%
e) granosy semillas207,

% Compras de articulos de consumo ordinario
a) textiles 70 %

¢) Pequefia artesania local 157,
% de compra venta de ganado
%% venta «heredades.

(alpargatas de cafiamo) de la misma
procedencia y pequefios productos de
consumo. También y como evento ex-
cepcional que se producia pocas veces
en la vida, ganado de tiro: su adqui-
sicion se traducia en la emisiéon del
18 al 219% de las Cartas de Obliga-
cién. Al revés que en otras comarcas
murcianas, casi la mitad de estos
animales procedian de ganaderos lo-
cales como los Guevara v los Cueto, y
el resto lo traian a Lorca durante la
feria de Septiembre marchantes an-
daluces. En 1827 una estadistica lo-
cal que publicamos al final del arti-
culo calculaba €l importe de las ven-
tas anuales de ganado en 335.000
reales 's. Esta misma estadistica con-
tribuye a darnos una idea abroxi-
mada de cudl era el volumen y los
porcentajes respectivos de los articu-
los vendidos en el mercado de Lorca.
Idea abroximada y no exacta. dada la
relacion de la fuente que utilizamos
con € pago de contribuciones.

De acuerdo con la fecha realizada
van en cabeza los porcentajes de
compras de articulos-alimenticios v,
dentro de ellos, los del vino y el
aceite, resultando digno de observa-
cion d mayor consumo de salazones
gue de carne. Fenémeno, por otra
parte, tipico del siglo XZX, que se ca-
racterizd en la region por la implan-
tacion dc una dieta de inferior cali-
dad a la de la centuria anterior. En
cuanto a los articulos de consumo or-
dinario, los textiles s Ilevan la parte
del leodn.

El comercio de viveres se relaciona
estrechamente con € abastecimiento
de la ciudad, que merece y al que de-
dicaremos un trabajo posterior. Vaya
por delante que en Lorca se mantuvo
d sistema del Abasto de trigo, vino y

15. AML Leg 174, Sala |." Tambien se ejecuto en los
arios 1828, 1829 y 1830.

43,809

27,67

209
9,53

vinagre, aceite y carbon hasta €
Trienio. En los afos transcurridos
entre la guerra dc Independencia y
dicha etapa, se dio una fuerte polé
mica entre partidarios y adversarios
de los viejos monopolios municipales
y del libre comercio. Polémica que
tuvo lugar también en la capital, in-
cluso con mayor éxito que en Lorca,
donde dio lugar a la constitucion de
un gremio de comerciantes denomi-
nado la Concordia del San Sepulcro
en 1815 ', Pero desde 1820 triunfa
la tendencia liberalizadora y ya no se
renueva el vigjo sistema ni siquiera
durante la década ominosa. Asi pues,
los articulos alimenticios que acce
dian al mercado lo hacian a través de
una doble via:

a) «Accesorias» y despachos de
hacendados «legos y eclesiasticos»,
que venden sus excedentes de vino,
aceite o cereales directamente del
productor al consumidor. En 1827
seguin la fuente citada suministraban
el 100% de los granos y semillas, €
77 % del aceite y d 449 del vino. To-
davia a fines del XIX los grandes ha-
cendados de Lorca, como & Conde de
San Julidn, procedian de la misma
maner a.

b) Establecimientos particulares
de «forasteros» y comerciantes. En €
mismo afio suministraron e 23% del
aceite y €1 66% del vino, fenédmeno en
consonancia con la autosuficiencia
cerealistica de la comarca -en afios
buenos,. y con su déficit en caldos.
Durante € periodo que analizamos, el
aceite venia de Andalucia y € vino
del noroeste (Cehegin y Bullas), del
Campo de Cartagena (el Plan, la Al-
Jorra) o de Alicante (Sax), alcanzando
la ciudad en «corambres~, a lomos de
recuas de asnos y nzulos. El «boom»

16.  AGS. Pleitos ante Ia Junta de Comercio y Moneda
Leg. 344.

minero de 1840 cortara € suministro
cartagenero.

¢Camo intervenia @ municipio en
la reglamentacion de las transaccio-
nes? En principio, su obligaciéon era
conciliar un triple interés: d de los
comerciantes, €l del publico y el delas
finanzas municipales. El objetivo de
los primeros habia sido, desde la se
gunda mitad del siglo XVIII, la con-
secucion del libre comercio y € fin de
las reglamentaciones: su actuacion
fue muy clara en este sentido al pro-
ducirse d pleito por € precio de la
barrilla en 1788 y siempre que se
gjercia con severidad la prohibicion
de sacar lanas del Reino '”. Ello no
les impedia, sin embargo, sacar par-
tido de las practicas monopolistas del
antiguo régimen econémico: con fre-
cuencia encontramos a miembros de
este grupo arrendando ramas de
Propios, de Abastos o0 d mismo P6-
sito. Por eemplo, Juan Labourdette
con la almadraba de Cope y Calabar-
dina; Juan Honorato Julian con d
Posito, Antonio Romero y Ginés Men-
cion con la Vara de Campo y Huerta
y con el Matadero etc. Ello suponia
compartir los beneficios del «feuda-
lismo tardio, del que habla Ferndn-
dez de Pinedo %,

Cuando € Municipio, una vez con-
seguida la liberalizacion, repuso las
viejas disposiciones con motivo de las
crisis alimenticias de 1830, 1840-41
6 1846-47 las protestas de los comer-
ciantes llouieron sobre é. Natural-
mente, € publico sustentaba opinio-
nes opuestas y solicitaba la vigilancia
de los precios y las calidades, sobre
todo en afio de-crisis: el calor de sus

77. AGS Ley. Cir. Ante 18.

78. E. FERNANOEZ DE£ PINEOO. A GIL NOVALES; A.
DERQZIER. Centralismo, Hlustracion y agonia del Antiguo
Regimen. Vol. Vil de la H.* de Esparia dingida por M. Tunon
de Lara, Barcelona. Labor. 7380



Caminos
Totana

Mazarrén

Aguilas
vera

Cuevas
Huercal-Overa
Vélez-Rubio

Pt" Lumbreras

Vélez-Blanco
Caravaca
Bullas

Mula

Aledo

«Camino de los
valencianos »

Orientacion Distancia Estado

Entre E. y N. 2 horas Carretero: casi intransitable
en tiempo de lluvias.

EntreE. y S. 7 » Carretero con mucho trabajo.
Se interrumpe en tiempo de
avenidas del Guadalentin y de
la Rambla del Puntarrén.

EntreE. yS. 217 . Carretero. Estado muy malo

Entre S. 4 Carretero. Transitable todo €
afio.

EntreS. y O. 4 » Estado como €l anterior.

EntreS. y O. 5 Idem.

Entre O. 5, Enla carretera de Andalucia.

Entre O. 3 En mediano estado. Seinte-
rrumpe con las avenidas de la
Rambla de Nogalte.

Entre O. 515 Estado herradura.

Entre N. 51 » Carretero. En mal estado.

Entre N. y E. 5V, » Herradura. Malo.

EntreN.y E. Sy w Herradura. Malo.

Entre N. y E. 3 p Herradura. Malo.

Cuadro 111

Pasa a una hora de Lorca y
sirve para carros y ganado que
bajan de Andalucia para Murcia
y Cartagena.

quejas nos reuela la dificultad que los
lorquinos encontraban para adap-
tarse al comercio libre 1%,

Caréacter hibrido habria que confe-
rir a la preocupacién del Ayunta-
miento por limitar € ndmero de in-
termediarios. En 1819, segln un pa-
dron de origen fiscal 29, existian to-
davia 60 regatones, cuyo numero fue
limitado progresivamente hasta de-
saparecer en 1824, con € consabido
resentimiento de los perjudicados 2'.
Posteriormente, leemos en las Actas
Capitulares de 1837 la brohibicion
expresa «a los manejos ilegales de que
se valen los revendedores de la tlaza
de verdura para apoderarse de los
pescados, legumbres y hortalizas y
demas comestibles que se venden en la
misma, hasta llegar el caso de salir
fuera de la poblacion y con amenazas
y violencias hacer que se las vendan
los arrieros que las transportan» 22
En este caso se trata, simultanea-
mente, de favorecer al publico y de
modernizar las viejas practicas de la
reuenta.

Otra forma de intervencion muni-
cipal era la reglamentacién de ferias
y mercados, cuyo desarrollo a lo largo
del periodo constituye un fenémeno
general en €l pais. El Ayuntamiento
construia y cuidaba casetas de ma-

19 Ver las Actas Capitulares de los afios citados, que
constituyen fa fuenre fundamental para conocer estos
problemas.

20 AML Leg 19, Sala 7.*

21 AML Leg 107. Sala 1.%Las «quejas» de los regato-
nes incluyen pinrorescas declaraciones de fe absofutista.

22. AML Acras Capitulares de 1837, fol 76 y 77.

dera en e emplazamiento donde se ce-
lebraba la Feria de Septiembre y co-
braba por ellas un arbitrio integrado
en los derechos de Probios. Basta re-
cordar la coincidencia del venci-
miento de los plazos con la celebra-
cion de la Feria y la afluencia de co-
merciantes tanto a ella como a las
restantes de la comarca para com
prender su incidencia en la vida eco-
nomica. Las Actas Capitulares nos
hablan de como s cuidaba € orden
publico en esos dias y de la preocupa-
cion que causaron las epidemias de
cOlera (especialmente la de 1834)
ante la imposibilidad de llevarla a
cabo normalmente. Los artesanos, que
raramente disponian de tienda abier-
ta perdieron con €elo el Unico mo-
mento anual de venta masiva y la posi-
bilidad de liquidar su produccién.

En cambio, € Ayuntamiento de
Lorca se ocupaba escasamente de sus
vias de comunicacion, tan descuida-
das como las del resto de la region "
En 1836 =4 s ofici6 al Gobierno Ci-
vil, en respuesta a un interrogatorio
sobre el estado de las Obras Publicas,
diciendo que se encontraban «en un
estado de lastimoso abandono,.. Al-
gunos anos despues, en 1859 se re-
dacté un resumen de la situacién
(Cuadro II) 5.

23 Ver. J RUIZ ALEMAN: «la red wviaria a mediados
del siglo XIX un factor de estancamiento de Murcia».
Murgetana, 1979, n° 56.

24. AML Leg 102, Sala 1°

25. AML interrogatorio sobre rronsportes, 1859 Leg.
185, Sala |' y224 Sala2*

Hemos respetado integras la ter-
minologia y la expresién en
distancia-horas, cuya veracidad es
dificil juzgar porque se mide en fun-
cion de los vehiculos existentes y del
estado de conservacion de las vias de
comunicacion. Se aprecia perfecta-
mente que Lorca constituia un nudo
viarto importante en € valle del
Guadalentin, al que acudian radial-
mente caminos de las &reas circun-
dantes: dicho valle era seguido por €
camino real de Alicante a Andaklucia,
segundo en importancia regional
después del que unia Cartagena con
Madrid. El mapa 2 permite apreciar
grdficamente este hecho. La disposi-
cion de la red viaria explica pues, la
relaciéon comercial con Andalucia vy
Alicante asi como la existencia de
etapas intermedias en Puerto Lum-
breras, Purias y la Zarzilla de los
Ramos.

Resta, finalmente, la cuestién de
las finanzas municipales. Los Ayun-
tamientos —como el Estado— inten-
taron siempre obtener un tanto por
ciento de las transacciones comercia-
les: de ahi la constante imposicién de
arbitrios bajo el antiguo régimen (so-
bre el vino, la carne, €l aceite, las
sardinas saladas, € queso etc.). A lo
afiadia Lorca, como Murcia y Alba-
cete, el derecho de la almotacenia.
Aungue a veces se arrendaba en una
cantidad fija, las fluctuaciones de un
arriendo a otro y e hecho de que €
arrendatario no pagaba la cantidad
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ajustada s sobrevenia alguna emer-
gencia, nos permiten seguir la coyun-
tura comercial de la localidad con
cierta aproximacion. Comparando
las curvas realizadas con su recauda-
cion con la de la alcabala de viento y
mercado (gréafico 1 y 2), se observan
las suficientes analogias para inten-
tar sacar algunas conclusiones:

a) Enlas dltimas décadas del siglo
XVIII ambas se muestran bastante es-
tables: la alcabala esta encabezada en
una cantidad fija y las variaciones de
la almotacenia son insignificantes.

b) La primera década del XIX
hasta 1814-16 es defranco progreso,
coincidiendo con la guerra de Inde-
pendencia, que debid suponer un in-
cremento en las transacciones. Solo se
exceptla el brusco descenso de
1811-1812 ocasionado por la epide-
mia de fiebre amarilla.

¢) Desde d fin de la guerra hasta
1830 transcurre una etapa clara-
mente depresiva, alcanzandose €
punto mas bajo durante € trienio li-
beral. Es casi seguro que el hecho se
relaciona con la resistencia habida
durante dicho periodo contra el cobro
de tasas y derechos de toda clase. Por
otra parte se acusa la desaparicion
del comercio de la barrilla.

d) Desde 1830 hasta 1845, la ten-
dencia es moderadamente alcista, con
una caida en los afios 41-42 origi-
nada en la gran sequia que afligié a
Lorca en este periodo y que provoco
una fuerte desbandada de jornaleros
y labradores. A partir de entonces se
dard una mejoria ininterrumpida,
gue no recogen las curvas, relacio-
nada con € «boom» minero.

En suma, setrata de una evolucion
con altibajos, que ensefia lo muy vul-
nerable que resulta la coyuntura co-
mercial a las circunstancias extrae-
conémicas. La guerra y € cambio po-
litico le afectaron tanto como los pro-
blemas agricolas, aunque en € caso
de Lorca, estos eran de tal enverga-

dura m e se acusan en las curvas con
mayor intensidad que en otras regio-
nes. Por otra parte, la trayectoria de
dichas curvas es coherente con las os
cilaciones que se observan en la re-
duccién de cartas de obligacion (gra-
Jico 3): d bache 1815-1830 6 40 s
percibe aqui con mayor nitidez de-
bido a la progresiva desaparicion de
tratos en especie relacionados con la
barrilla. Es indudable pues, que la
crisis del Antiguo Régimen fue bien
visible en Lorca.

El gran comercio y sus protagonistas

Péaginas atras hemos aludido a un
hecho casi general en & mundo medi-
terraneo hasta bien avanzado €l siglo
XIX: la organizacion del comercio
por y para las ciudades, circunstan-
cia enla que Lorca no constituia una
excepcion. En primer lugar, su abas-
tecimiento determinaba los flujos y
direcciones del suministro de articu-
los alimenticios. Y, en segundo, la es
casa demanda campesina y su apatia
tendencial inclinaban a los comer-
ciantes a apoyarse en el mercado ur-
bano, donde habia clientes acomoda-
dos con mayor capacidad de compra.

Durante la segunda mitad del
XVIll dichos comerciantes habian
comprendido claramente que € mer-
cado rural solo podia prestarles una
base muy débil —recuérdense los
porcentajes del cuadro 2—, al con-
trario de lo que sucedia en la Cata-
lufia de Vilar. Ello era coherente con
la fisonomia agricola de una comarca
caracterizada por € predominio de
los cultivos extensivos «al tercio» O
«de afo y vez», cuya inmediata con-
secuencia era la dificultad para pro-
ducir y obtener excedentes agricolas
comercializables. De ahi que conside-
rasen mas lucrativo dedicarse a la
venta en bruto de materias primas de
origen agricola o ganadero ya laim-

portacion de textiles de Iujo' que a
fomentar el sector secundarzo inte-
rior. Otro tanto podriamos escribir
para sus sucesores de la primera mi-
tad del XIX, sdlo que entonces estaba
en juego € despegue de la revolucion
industrial.

De esta manera, tanto unos como
otros se convierten enintermediarios,
gque podriamos comparar, salvando
las distancias, con los surgidos en di-
versos paises africanos en diferentes
momentos del proceso de coloniza-
cién, cuyo papel fuefacilitar a la me-
tropoli la adquisicion de materias
primas tropicales producidas por los
pequefios cultivadores aborigenes. En
el caso de Lorca |la generacion mer-
cantil de los afios 1770-1800 hizo de
intermediaria respectoa la barrilla, y
la me aparecié en 1830-1840 desem-
pefié d mismo papel enlo referente a
ciertos productos minerales (plomo,
hierro, alcoholes, azufre).

Para conocer € gran comercio que
extraia de Lorca esta serie de mate-
rias primas €s Preciso aproximarse al
grupo de comerciantes que |0 gjercia,
aungue solo sea por la escasez de

fuentes en |0 concerniente a €. El tra-

fico local ha dejado sus huellas en €l
organismo municipal de muy diversas
maneras, pero no € que ponia a
Lorca en comunicacion con el resto
del pais o con los situados allende los
Pirineos. Carecemos de bibliografia
en la que apoyarnos, pues no son muy
abundantes en Espafia las monogra-
fias que aborden el tema mercantil,
con alguna sefialada excepcion 26,
Por e contrario. en Francia ha sido
muy tratado, unas veces desde d
punto de vista de los comerciantes 27,
otras, para analizar su fortuna y

26. A. GARCIA BAQUERQ. Comercio colonial v crisis
revolucionarias. Sevilla, 7972, Cadiz y el Atlantico, 2
vols., Cadiz, 1976,

27. P. GOUBERT. Familles marchandes sous /'ancien
regime: Les Danse, et les Motte de Beauvais. Paris, Sev-
pen, 7973. CH. CARRIERE: Negaociants marseillais au X Vi
siecle 2 vols. Instituto de Estudios Provenzales, 7973.



Nombre

Ignacio Abadie
Juan Azzupardo
Jean Berdoulou
Benito Carvana

Diego Casanave
M. Fco. Dubois
Pedro Eytier
José Ellum

José Ferndndez

Felipe Genant

Francisco Ortal
Carlos Jourdan

Gaspar Lafont
Pedro Lafont
Antonio Martin
Antonio Merle
Pedro Mouliaa
Agustin Poey
Francisco Poey
Pedro Peyré
Juan Patrafé
Juan Poutous

Juan Priz
Benito Sunol

Francisco Vifias

Juan Pedro yJ. Cassou

Gregorio Ferndndez

Juan Labourdette

Francisco Trench

Segunda mitad del s XVIIT

Cuadro IV
Nacionalidad Razén Social
francés —
maltés _
francés Berdoulou y Cia.
maltés -
francés Cassou, Hno. y sobrino
francés Vifias, Hno. y sobrino
francés Dubois y Cia.
francés Eytier y Cia.
francés —
maltés _
maltés —_
francés Genant y Cia. y luego,
Martin padre e hijo.

?
francés Genant y Cia.
francés Labourdette, Peyré y Cia.
francés Eytier y Cia.
francés Martin padre e hijo
francés Genant y Cia.
francés -
francés Poey y hermano
francés Vinas, Poutous y Cia.
francés Peyré, Patrafié y Cia.
francés Poutous y Cia.; Vifias

Poutous y Cia.

? —
catalan —

? —
Alicante Vifias y Cia.; Vifias Poutous

mentalidad 28 y otras, finalmente,
para describir algin area comercial
concreta 2% En nuestro caso nos han
prestado una valiosa orientacion me-
todolégica los trabajos de P. Lebn y
R. Caty, puesto que se han apoyado
esencialmente en la documentacién
notarial, que también ha constituido
el nicleo de nuestra informacién.
Las actas mas Utiles en este sentido
son, aparte de las cartas de obliga-
cion, las escrituras de formacién de
compafias, las cartas de pago,

28. R. CATY-E. RICHARD: «Contribution a l'etude du
monde du negoce marseilfais de 1815 a 1870: I'apport des
succesionsy». Revue historique n." 536, 1981, pp. 337-361.
R. CATY: «Une ascension sociale au debut du XIX siecle:
Jean Lou/s BETHFORT et le commerce des bles a Marsei-
/le de 1802 a 1820». Provence historque, 1973, fasc. 92,
pp. 164-216. P. ECHINARD: Grecs et ph:lhellennes a Mar
seille de la revolution # a I e la
Grece. Marsella, A. Roben 1973. P. OUERYRAND Une
familte de courtiers les Canne. Aspects de |la vie marser
llaise XIX siecle. Marseille. A. Robert 1§72. P. LEON: Geo-
graphie de la fortune et structures sociales a Lyon au XIX
siecle (1813-19141 Lyon, Centre d’histoire economique et
sociale de la region lyonnaise, 1974.

29 P. LEON fdirigido por): Aires et estructures du
comerce francais au XVIII siecle. Paris, CNRS, 1973.

concesion de poderes y sobre todo, los
inventarios post-mortem. Por medio
de ellos nos-ha sido posible recons
truir las biografias colectivas y la es
tructura del negocio de un grupe so-
cial que nos interesaba, ademas, por
su papel protagonista en la transi-
cién al nuevo Régimen. Pensamos que
i queremos llegar a alguna conclu-
sién sobre la tan controvertida revo-
lucion burguesa espafiola, serd nece-
sario multiplicar las encuestas de este
tipo a fin de conseguir una definicién
de las fracciona de clase que la le-
varon adelante y le imprimieron su
sllo.

Hemos elegido como muestra los 30
comer ciantesque figuran en cabeza en
los registros fiscales del Gltimo cuarto
del XVZZZ ylos 20 primeros delperiodo
1820-1840, dado que en estasfechas el
nuamero de casas de comercio habia
disminuido (Cuadro N).

El rasgo mas Ilamativo de este co-
lectivo de comerciantes es su origen

foraneo. En la segunda mitad del
XVIII el 86% eran extranjeros: 80%
franceses del sur (Bearn, Bajos Piri-
neos, Baja y Alta Provenza) y un 6%
malteses. La llegada de los primeros
tuvo lugar en dos momentos muy de-
finidos: las décadas centrales del
XVZZZ, en relacion con el despegue de
la barrilla (3. Pedro Cassou, Felipe
Genant, Juan Poutous, Diego Casa-
nave, etc.) y en 1789, a continuacién
del estallido revolucionario (. La-
bourdette, Benito Perier, Mouliaa).
En cuanto a los malteses desempena-
ron desde € primer momento una ac-
tividad mas diversificada y, aparte
de la barrilla s interesaron por la
lana y los cereales. Esta movilidad de
los habitantes del Mediterraneo a fi-
nes del siglo XVZZZ y comienzos del
XIX constituye un tema sugestivo
pendiente de investigacién. El hecho
€s que provenzales, italianos, griegos,
malteses y catalanes muestran en es
tos afios un gran dinamismo que tal



r Cuadro IV (Continuacién)
Primera mitad del s. XIX
Nombre Nacionalidad Razoén Social
Félix Abril catalan Félix Abril y Cia.
Juan Andreu catalan —
Joaquin Ballesteros catalan Mension, Ballesteros y Cia.
J. Borja maltés Borja y Cia.
Fco. Beilha ? —
J. Bta Berry francés
Draper, Rimbau francés —
J. Escola catalan Tejidos
F. Isaura ? Almacén por mayor
J. Jimeno catalan Tejidos
Francisco Martin ? —
Pedro Mension catalan Mension, Ballesteros y Cia.
Bernardo Moyardo maltés Mension, Moyardo y Cia.
Jaime Penalva Elche Tejidos
Benito Perim francés —_
J. Rousan francés Rousan, Garces y Cia.
A. Jose Romero Lorca —
José Sunyol ? Tejidos
José Maria Tudela ? —
Cassou- Mouliaa francés Cassou Hno. y sobrino
Felipe Casha maltés —

vez podria relacionarse con la anqui-
losis que atravesaba e mundo medi-
terraneo en esta época y que les im-
pulsaba a salir de su regién natal y a
emprender nuevas actividades eco-
nomicas. Los malteses y provenzales
en e Levante espafiol (Valencia, El-
che, Alicante, Murcia, Cartagena,
Mélaga) y los griegos en Marsella 0
constituyeron minortas muy activas
cuyos desplazamientos, redes econémi-
cas y relaciones internas seria nece-
sario conocer mejor.

El cambio de centuria representa,
a partir de la guerra de la Indepen-
dencia, un «tournant-» importante en
cuanto a la fisonomia de este grupo.
En primer lugar, su numero des
ciende debido a la desaparicién del
comercio barrillero y a la adversa co-
yuntura mercantil, agravada por los
bajos precios de la primera mitad del
XIX. Ademas, desde 1830 a 1840 se
hacen visibles ciertos sintomas de
cambio, que no son otra cosa que la
adaptacién al capitalismo: desapari-
cion de la devolucidn en especies, in-
cremento del consumo de textiles ba-
ratos de origen industrial e insercién
progresiva en el mercado nacional. El
andlisis de los «stocks» comerciales
de los tres comerciantes citados nos
va a permitir seguir de cerca la cro-
nologia del proceso.

30. P. ECHINARO: Grecs et phithellennes... op. cit.

En segundo lugar, el antiguo pre-
dominio numérico de los comercian-
tes de origen extranjero ha desapare-
cido. De la lista de 20, queincluimos,
s0lo lo son ocho, y todos ellos (excepto
Pedro Mensién) s han establecido en
el periodo anterior. Su lugar sera
ocupado parcialmente por inmigran-
tes de origen cataldn — Ballesteros,
Andreu, Jimeno-- o valenciano
—Penalva, Félix Abrid-. El nucleo
de su actividad econdmica esta ahora
constituido por la especulacion en
granos —Mensién— Yy por los tejidos
al por mayor. A partir de 1845, figu-
ran en cabeza del subsidio industrial
y de comercio el susodicho Pedro
Mensién y e lorquino Antonio José
Romero.

Pero esta diferencia de origen na-
cional no implica una trayectoria vi-
tal diferente, ya que todos los que se
establecen en Lorca —como en otros
puntos— siguen un «curriculum» muy
parecido. Normalmente, llegan muy
jovenes y se colocan en la casa de al-
gln compatriota o pariente. Alli
permanecen unos cuantos afos hasta
que aprenden el oficio y ahorran
algo: entonces suelen pedir un anti-
cipo y establecerse por su cuenta. Asi
hizo Pedro Peyré con su hermano
Juan Bautista, Benito Perier con su
padre, Antonio Martin con e suyo,
Antonio Merle con Felipe Genant, etc.

Aquél ¥ se establece en Totana en
1780 con un capital de 59.748 reales
que le anticipa su ya prospero compa-
triota.

A partir de entonces, su actividad
se hace febril: les encontramos simul-
tdneamente en todos los frentes. Unas
veces arriendan, como hemos visto,
ramas del abasto o de los Propios de
la ciudad. Otras se lanzan sobre las
fdbricas de salitre: e gran especia-
lista del sector fue Benito Perier que
procedia de una familia de maestros
caldereros afincada en Lorca *2
Otros arriendan fincas de grandes
propietarios (sobretodo Cassou y Pou-
tous, que incluyen en sus respectivos
inventarios una lista de arrenda-
miento). El resultado de este trabajo
incesante solia ser la temprana pose-
sién de un establecimiento propio.

La vida de éste s desarrollaba a
dos niveles:

a) Local, que apenas cambia hasta
mediados del siglo XZX. Su sede con-
sistia en una casa-tienda ubicada en
lo que entonces era & centro comer-
cial de Lorca: la plaza del Ayunta-
miento y calles adldteres (la Cava y
Santiago en la parroquia de este
nombre y las que descendian hacia la

31. AML. Esc. Feo. Garcia Alarcdn, L. 1085, foi 172

32. En 1799 aprobo el examen de maestro (Leg 157,
Sala 2.%), pasando despues a propietario de fabricas de
salitre, y a comercianle en los affios 1820 y 1830 En este
ultimo ocupaba e/ cuarto jugar enel registro fiscal de co-
merciantes /orquinos



Corredera en la parroquia de San
Mateo). Se trataba de una tienda
multiple en absoluto especializada, en
la cual se vendian articulos textiles,
ferreteria, merceria, quincalleria, es-
pecieria y granos. Desde alli se pro-
veia a los pequefios nucleos rurales y
también de alli salian los carros y
tartanas para la venta ambulante en
ferias y mercados (todos los comer-
ciantes de la lista poseian de dos a
cuatro ejemplares de este medio de
transporte).

La decoracién interior era muy
simple: por ejemplo, l1a tienda de Pou-
tous en la Puerta de San Ginés cons-
taba de una gran sala cubierta con
«colanas», dividida en dos por un
mostrador de madera con sillas, y de
un enorme almacén vecino donde se
guardaban los géneros. Los Utiles,
Mmuy escasos, conmsistian en una ro-
mana, pesas, tijeras, una pistola y
una escopeta. El total se evalla en
3.500 reales *.

Hasta 1840 todos ellos actuaron a
la vez como establecimientos al por
mayor y al detall: es preciso esperar a
dicho afio para encontrar una dife-
renciacién explicita entre ambos con-
ceptos.

b) Nacional ¢ internacional: el
grado de desarrollo de este nivel
constituye el mejor indicador sobrela
categoria de las casas comerciales.
Hasta la guerra de la Independencia,
las treinta enumeradas anterior mente
mantuvieron una proyeccion extralor-
quina muy intensa, aungque con gran-
des diferencias entre si. Después, silo
la conservaron cinco o seis (Mension,
Ballesteros, Borja, Romero, Jimeno).

Durante € ciclo de la barrilla, los
comerciantes exportaban ésta por los
puertos de Cartagena y Aguilas en
direccion a Marsella. Con sus ganan-
cias adquirian pafos y bayetas bara-
tos de diversos puntos de la Penin-

33 Inventario de Juan Poutous, L 1989, fol 6 y S/9-

sula: Antequera, Rubielos, Alcoy, Ma-
llorca y la propia Murcia (fabrica de
Cayron, Jordan yCia.). Pero este tra-
fico suponia un escaso volumen de
dinero y géneros, a la inversa de lo
gue sucedia con la importacion de
textiles de lujo de origen extranjero.
Las telas procedian de Francia e In-
glaterra y con frecuencia llegaban en
los mismos barcos que cargaban la
barrilla: mercantes genoveses y ho-
landeses en e Mediterraneo (puertos
de Alicante, Cartagena y Aguilas) e
ingleses y holandeses en € Atlintico
(Cédiz). Desde dichos puertos, los
fardos de telas se enviaban a Lorca
en galeras y carros: la corresponden-
cia de Martin revela una constante e
inquieta preocupacion por € estado
en que llegaban los géneros y por las
condiciones del transporte. Los co-
mer ciantes mds présperos como Pou-
tous, y mas adelante Borja y Mension,
poseian barcos ** con €l fin de reali-
zar las transacciones por si mismos.

Debido al origen francés de la ma-
yoria de los barrilleros, conocian bien
los circuitos comerciales del pais ve-
cino y correspondian con cierto nu-
mero de casas de las que eran buenos
clientes: Zellveguer, Lanier y Cia. o
Reynaud de Lyon; Guttinguer de Ro-
uen; Segretain de Laval; Labauche de
Sedan; Poujol e hijos de Amiens; De-
vatre y hermanos de S. Quintin; La-
tour de Marsella; es facil percibir de-
tras de esta enumeracion de casas
comercialeslas redes de expansion de
la sederia lyonesa y de los hilos y al-
godones del noroeste francés. En
cuanto a Inglaterra, la relacién se
anudaba por medio de compafiias
gaditanas o madrilefias. Estas mis
mas compafiias y alguna cartagenera
—Ferrant, Bellon, Ferro— eran las
encargadas de girar las letras que se

34. En los tres casos se trata de un faud, tipica embar-
cacion comercial mediterranea, gue consta de un palo
con una vela lalrna, bota/on con un foque y una mesana
de proa.

recibian desde las plazas francesas e
inglesas, abonandolas, a través de sus
representantes alli y descontandolas
luego a los comerciantes lorquinos. El
plazo para pagar solia ser de seis me-
ses y s la carga venia de Inglaterra,
los costos se incrementaban en un
2,5% porque e seguro maritimo co-
rria por cuenta del cliente.

Durante e prolongado bache
transcurrido entre 1811 y 1840, la
media docena de casas comerciales
fuertes que sobreviven, van a cambiar
lentamente esta prdctica comercial.
Desaparecida la barrilla, su lugar
serd ocupado por los granos, la lana,
y los minerales, que siguen saliendo
por Cartagena y Aguilas. Ade-
méas, disminuyen paulatinamente la
importacién de textiles del extranjero
mientras que se incrementa la com:
pra de los catalanes: ya en 1829 €
inventario de Felipe Casha equipara
ambas partidas. El caso extremo lo
constituyen los «stocks» de Borja,
donde los géneros franco-ingleses se
han reducido al minimo: més ade-
lante cuantificaremos estos cambios.
La red de relaciones comerciales esla
misma del periodo anterior asi como
los mecanismos financieros; lo que ha
variado radicalmente es la intensi-
dad respectiva de los flujos. (Ver ma-
pas 3 y 4).

El gran problema de este grupo de
comerciantes durante ambos periodos
fuela necesidad de capitales, dada la
"escasa liouidez del mercado interior.
De ahi que tendieran a fusionarse y a
formar compafias con el fin de lo-
grar una base financiera mas am-
plia: se puede hablar de la constitu-
cion de una media de seis anuales en
los afios de prosperidad. Por su-
puesto, son pequefias sociedades cu-
yos miembros estan relacionados casi
siempre por lazos familiares: herma-
nos como los Eytier, Peyré, Poey, Cas-
sou; cufiados como los Genant-Martin
0 Ballesteros-Mension; padre e hijo
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como los Martin o los Borja. Se cons:
tituyen legalmente para plazos de du-
raciéon media (seis u ocho afios) y su
evolucion es muy complicada, ya que
la mayoria se entrelazan unas con
otras. Por ejemplo, Diego Casanave,
francés del Bearn, se asocia con
Francisco Vifias y se instala en Agui-
las en 1760, en una merced conce-
dida por e Ayuntamiento de Lorca **.
En afios sucesivos se asocia y separa
de Felipe Genant y Martin padre e
hijo. Por fin, en 1780, se asocian con
el poderoso Juan Poutous 3¢ y forman
la razon social Vifas, Poutous y Cia.
La susodicha de Martin padre e hijo
se habia constituido en 1777 *7 «para
dedicarse a la venta de lanas y barri-
lla» con un socio, Antonio Vidal, yun
capital de 111.409 reales cada uno.
El propio Mensién se asoci6 en 1841
con su cufiado Ballesteros, después
conJimeno y finalmente con el maltés
Movyardo.

Esta necesidad de capitales y la
evidente prosperidad de los comer-
ciantes llevaron a algun propietario
a invertir en estas compafias. Es €
caso de Alfonso Sdnchez Sicilia, que
en 1790 invirtié * en la de Agustin
Poey 218.867 reales, en la de Poutous
405.118 y en la de Cassou 83.867. El
interés no era muy elevado: un 3%.
El dato nosinduce a meditar sobre la
importancia de la acumulacion de
origen agricola, sobre la estrechez del
mercado de la tierra v sobre la evolu-
cion de la renta de esta a fines del
antiguo régimen.

¢Cudl fue la vida de estos hombres
de cuyo dinamismo comercial y espi-
ritu de lucro no pueden ya quedarnos
dudas? En primer lugar, s trata de
un grupo cerrado, que tiende a rela-
cionarse entre si y a contraer matri-

35. AML, esc. Alfonso Marcelino Gémez, P. 1. 1.063, fol.
115,

36 AML, Esc. F. Garcia Alarcon, L. 1.085, fol. 252.

37. AML, £sc. G. Menduifia, L. 1.074.

38 AML, Esc J. Miguel Murciano, L. 2.010, fofs 31-35.

monio dentro del propio colectivo. La
hija de Poutous, Maria Soledad, cas6
con el hijo de su socio Peyré; Felipe
Genant cas6 con una hermana de
Martin; Jaime Cassou lo hizo con
Maria Dolores Mediavila hija de un
comerciante francés afincado en
Murcia; una hija de Borja se unid
con un vdstago de los Servet murcia-
nos, etc. Sin embargo, la endogamia
no impidié una répida asimilacion
en e medio social donde vivian. Sus
casas no presentan ninguna diferen-
cia sustancial con las de los grandes
propietarios de Lorca (salvoen lo re-
ferente a las cantidades de plata la-
brada y alhajas); sus bibliotecas son
tan escuetas como las suyas, y a su
muerte, sus testamentos seinician con
una profesion de fe catdlica tan pro-
fusa como la de los viejos lorquinos,
con lo que se equiparan también por
el elevado nimero de misas encarga-
das por su alma (Borja encarga mil) y
la barroca descripcion de la ceremo-
nia del entierro.

Més todavia: sus hijos seguirén las
profesiones habituales en un medio
social elevado. Los de Poutous y Pe-
yré fueron militares, el de Juan Ho-
norato Julian, abogado, etc. Incluso
alguno como Pedro Mouliaa elevo a
la-chancilleria de Granada una peti-
cion de hidalguia y otro se enfrentd
con los Regidores hereditarios *° por
cuestiones de prestigio. Pero lo mas
notable es que no llegue a constituirse
una dinastia de comerciantes como
las que ha estudiado Goubert para
Beauvais *° o Gueyrand para Marse-
[la #'. Normalmente, e negocio no so-
brepasa la primera generacion y los
primeros tiempos de la segunda: los
hijos y nietos del comerciante que

39. AGS, Pleitos ante la Junta de Comercio y Moneda.
Leg. 344. Se trata de Juan Rousan de Durino que reciama
contra Lucas Morales y Galera porque ha sostenido pub/i-
camente que nun comerciante con rienda abierta de peso
y medida no puede ser elegido Procurador Sindicon.

40. P GOUBERT. Familles marchandes .. Op cit.

41 P. GUEYRAND Une famiile de courtiers.. Op. cit.

consiguié amasar una gran fortuna
suelen liquidar e negocio y vivir
como rentistas. Una sola excepcion
habria que sefialar en todo un siglo:
los Casha cuya «saga» se prolonga
hasta la actualidad. Este fendbmeno
podria relacionarse con una doble se-
rie de problemas:

a) El «contagio» indudable gerci-
do por la mentalidad dominanteenuna
sociedad de rentistas, dentro de la
cual la tierra seguia constituyendo el
més sdlido valor de ascension social.

b) Las incertidumbres de un pe
riodo en e que comenzaban a cam-
biar aceleradamente las estructuras
comerciales a consecuencia de la pe-
netracion del capitalismo.

De cara a su actuacion en la vida
publica, nuestro grupo de comercian-
tes tuvo su oportunidad con la liqui-
dacion del antiguo régimen. Ya du-
rante e Trienio fueron elegidos Re-
gidores Abadie y el promotor de Plei-
to contra Morales, Rousan de Du-
rino. A partir de entonces, estaran
siempre representados en los sucesi-
vos ayuntamientos, lo que no deja de
ser significativo dado que no se tra-
taba de un grupo muy numeroso. In-
cluso en la década ominosa encon-
tramos a nuestro aspirante a hidalgo,
Juan Pedro Mouliaa, y al catalan
Joaquin Escold. Durante los afios en
gue se desmonta € antiguo régimen,
su comportamiento es de clara adhe-
sién al liberalismo: unos militan en e
moderantismo (Eytier, Perier, Men-
sion, Ballesteros, Julian) y otros, los
menos en € bando «exaltado», como
Agustin Romero. Por la misma razon,
varios de entre ellos figuran como
oficiales en la Milicia Nacional en
1836 (Blas Eytier y Benito Perier).
Simbolo y culminacion de este proceso
son los Eytier, alcaldes constituciona-
les en 1838 y 1844 4.

42 Las actas capitulares del Ayuntamiento de Lorca
constituyen la fuente fundamental para conocer /a carrera
politca de todos ellos



Cuando se inicien los procesos pa-
ralelos de desamortizacion Vv desvin-
culacién, la casi totalidad de miem-
bros del colectivo invertiran en tie-
rras, inmuebles urbanos y aguas, los
beneficios de los negocios propios o
heredados. Adn no conocemos €l por-
centaje exacto de bienes adquiridos
por €los. e estado inconcluso de
nuestra investigacién sobre la fiso-
nomia de la revolucién burguesa en
Murcia es la causa. En cambio, po-
demos afirmar que varios nombres de
la nébmina de comerciantes figuran
entre sus maximos beneficiarios. En
1807. al producirse la venta de los
bienes de Capellanias por orden de
Godoy hallamos entre los comprado-
res a CarlosJourdan y Francisco La-
baig ¢i. Durante & Trienio, destacan
en este sentido Juan Borja y Benito
Perier. Y, después de 1836, casi todos
los miembros del grupo compran bie-
nes desamortizados en mayor o menor
cuantia, destacando los que poseian
mayor peso econémico: Borja y sus hi-
jos, los Casha, Mension, Romero, Es-
cold.

Estos son, pues, los rasgos genera-
les de una fraccion de la clase domi-
nante lorquina, rasgos que podriamos
resumir diciendo que en €ella se aunan
un racionalismo econémico que es ya
capitalista con una adaptacién casi
perfecta a las realidades sociales del
entorno. ;Ne parece esto una contra-
dicion cuando coinciden en la misma
persona € espiritu de empresa, la
mentalidad liberal v la inmoviliza-
cion de los beneficios comerciales en
la compra de tierras? O mas bien.
ino sera este mismo racionalismo €
que les impulsd a elegir aquellas in-
versiones y actividades méas lucrati-
vas para ellos, desentendiéndose del
resto? Tal vez la respuesta a estas
preguntas nos llegue concretando los
rasgos enumerados en tres personali-

43. AML, Esc. Alfonso Marcelino Gomez, 1807

dades cuya actividad conocemos en
profundidad gracias al andlists delos
inventarios elegidos inicialmente.

Juan Poutous, Felipe Casha, Juan Borja.

No cabe duda de que estos tres co-
merciantes ocuparon los primeros
puestos del comercio lorquino du-
rante la transicion. De todos los in-
ventario-post-mortem verificados en-
tre 1750 y 1850, los suyos arrojan €
balance méas elevado; € de Poutous
alcanzo la suma de2.310.687 reales; €l
de Casha 844.660 y el de Borja y su
viuda, 2.055.069 y 3.615.355 respec-
tivamente. Los tres, como ya sabemos,
eran extranjeros, y resumen en sus bio-
grafias la serie de eventos que hemos
constatado. De los tres, solo uno —d
gue dej6 menos fortuna— serd conti-
nuado por sus descendientes.

La trayectoria personal delos tres,
estuvo marcada, en parte, por su na-
cionalidad de origen y en parte por la
distinta fase de la coyuntura comer-
cial que les toco vivir. Juan Poutous
francés, lleg6 a Lorca como barrillero
en la década 1760-70 einici6 su ne-
gocio adquiriendo un almacén en
Aguilas a la compafiia de Vifias. Ello
nos ha hecho suboner gue vino con
algun dinero y seguramente bien re-
lacionado con los circuitos comercia-
les de su pais. Su enriquecimiento fue
répido y cas6 con una lorquina de la
familia Monfica, de ascendencia hi-
dalga, con la cual tuvo dos hijos. Mu-
ri6 ab intestaio en 1783, lo que nos ha
privado de conocer sus Ultimas dispo-
siciones, aunque en contrapartida su
inventario es e mas interesante delos
tres, por tratarse de una casa comer-
cial en pleno éxito, cuyos papeles no
hubo tiempo de manipular.

Felipe Casha yJuan Borja, malte-
ses, pertenecen a la generacién si-
guiente. Se instalaron en Lorca a fi-
nales del XVIII y desarrollaron su ac-
tividad en € momento mas dificil de

la transicion, lo que no les impidio
enriquecerse: los dos mueren con €
casos afios de diferencia en 1829 y en
1834 respectivamente. Ambos estaban
casados con mujeres de su misma ha-
cionalidad, Catalina Cerafa y Maria
Fernandez, y de su matrimonio tuvie-
ron cada uno siete hijos. Los Casha
no aportaron nada al matrimonio, los
Borja si: 6.000 reales é y 28.000
ella. Lo demas, leemos en d testa-
mento de la viuda de éste dltimo, «lo
hemos adquirido con nuestra indus-
tria y trabajo en e comercio que nos
ocupa». Mas prosperos o mas devo-
tos, los Borja encargan mil misas por
su alma y los Casha doscientas.

La cuestién central, para nosotros,
era la comparacién entre la estruc-
tura del negocio de Poutous y € de
Borja, ayudados por jalén intermedio
gue representa Casha, con € fin de
determinar la forma especifica y la
cronologia que adopta la transicion
al capitalismo. Para €lo s han ee
gido tres indicadores: la organiza-
cion comercial, la naturaleza y origen
de los «stocks» textiles y la composi-
cion de la fortuna.

Las dos casas mas importantes
funcionaban segin & modelo de las
combafiias descritas. En € caso de
Poutous se asoCiO sucestvamente CON
Vifias y Casanave (Vifiasy Poutous) y
con Pedro Peyré . Juan Patrané
(Poutous y Cia). Cuando muere, su
hijo Juan (coronel del regimiento de
Lorca y luego Mariscal de Campo) si-
gue asociado con los Peyré (Poutous,
hijos y Cia.) hasta la definitiva diso-
lucién de la sociedad en 1809. En
cuanto a Borja, la asociacion es con
su cufiado, € comerciante maltés Vi-
cente Fernandez, que dura hasta su
fallecimiento. La viuda sigue traba-
jando con su hermano y consigue
convencer a los hijos varones para
gue no retiren su parte del negocio
(Vda. de Borja e hijos). En ambos ca-
0S pues, se trata de pequefias com-
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CuadroV

Textiles y prendas de
vestir
Merceria y
bisuteria
Ferreteria
Granos y especieria

Total (reales)
Deudas positivas
Deudas negativas
Dinero en metdlico

Poutous Casha Borja
72¢, 85¢ 75
2q 3,77% 159
— 14% 5%
26 6,99 54
195.228 498.069 617.477
1.452.383 317.632 392285
126.847 64.755 -
236.380 87494 160.807

Vda. de Borja

75%

209
5%

90.712
273.816
123,080

pasiias cuasi familiares, en las que
las aportaciones de capital proceden
de los beneficios del propio negocio:
podrian considerarse dentro de una
etapa muy préxima al capitalismo,
pero no como plenamente capitalis-
tas.

La organizacion interna del nego-
cio responde a la descripcion general
ya realizada. Las tres tienen su base
logistica en Lorca (Poutous en la
Puerta de San Ginés; Borja en la ca-
lle dela Cava; Casha no consta). Los
«stocks» de articulos a la venta figu-
ran en € cuadro n.° 5 asi como sus
respectivos porcentajes del total:

En los cuatro casos, € textil ocupa
la mayor proporcion de la suma total
con escaso margen de diferencia. Los
cambios aparecen en los restantes ca-
pitulos: los granos y especiera tienden
a desaparecer, lo que parece apuntar
a una moderada especializacion,
mientras que los articulos de merce-
ria, bisuteria, etc., cobran entidad.
Es muy posible que ello se relacione
con una mayor atencion al mercado
local debido a la crisis del comercio
dirigido al exterior. Pero € aspecto
més llamativo consiste en la disminu-
cién del capitulo de deudas, cuya im-
portancia constituye un rasgo tipico
de las estructuras comerciales del an-
tiguo régimen 44, La enorme cifra de
Poutous (representa un 62,859% de la
suma total) solo se explica en funcién
del sistema por adelantos inseparable
del ciclo dela barrilla, de ahi que se
aminore rapidamente en los sucesivos
inventarios. En el delaVda. de Borja
solo suponeun 7 %, porcentaje ya muy
pequefio que nos indica una induda-
ble modernizacién de la actividad
mercantil. Resta por aludir a la ele
vacion progresiva de la sumafinal en

44. R. CATY: Op. cit

que se tasan los «stocks», con la sor-
presa de la caida final en d caso de
la Vda. de Borja. No es este € lugar
oportuno para profundizar en € he-
cho m e = relaciona con la actividad
inversora de la sociedad constituida
con sus hijos.

La mayor diferencia en cuanto a la
organizacion de los tres negocios re-
side en €l peso del trafico barrillero,
que constituye € nucleo de la compa-
fila de Poutous. Al igual que todaslas
gue se dedicaban a él, poseia una se-
rie de almacenes estratégicamente
ubicados donde recogia € producto:
e ya citado de Aguilas, mas otros
menores en Garrucha, Olula y Cue-
vas. La marcha de las transacciones
se reflejan en un «cuaderno de barri-
Il a-pue se ha incluido en € inventa-
rio, donde anotaban los anticipos he-
chos a los labradores y la progresiva
amortizacién realizada por €los. Al
producirse la muerte de Poutous las
deudas se remontaban a 139.065 rea-
les y 576 quintales de barrilla. Como
figuran en las listas los lugares de
procedencia de los deudores, sabemos
gue la clientela de Poutous procedia
practicamente de todo d secano de
Lorca, Aguilas yValle del Almanzora.

¢Se puede conocer el grado de li-
quidez de estas sociedades a traves de
los inventarios? Por lo menos, es po-
sible hacerse una idea aproximada:

a) El saldo, a la muerte del titular,
€s positivo en los cuatro casos. €l Ha-
ber es muy superior al Debe. Las deu-
das negativas suelen consistir en le-
tras pendientes con los proveedores,
pero no pasadas de fecha, sino dentro
del plazo acordado con ellos.

bj Existe una cantidad bastante
elevada de dinero liquido en la caja
del establecimiento cuando se pro-
duce € fallecimiento.

Como se incluye la descripcion de
la moneda existente, parece necesario

advertir la mayor proporcién de mo-
neda de plata en la caja de Poutous
(doblones, «coronicas», duros) que en
la de sus colegas del XIX, fenémeno
relacionable con la situacion moneta-
ria de Espafia en estos afios.

c) La relacion con los proveedores
exteriores se hace, como sabemos, por
medio de letras de cambio a través de
las grandes casas de comercio de Ca-
diz, Madrid o Cartagena. No he en-
contrado pruebas ni en los inventa-
rios, ni en las actas notariales con-
temporéneas de que existan proble
mas de pago o casos de devolucién de
letras.

Asi, parece que estamos ante profe-
sionales solventes, que han sobrevi-
vido a los tiempos dificiles con gran
sentido comercial y que disponen de
la suficienteliquidez para pagar pun-
tualmente a sus proveedores y seguir
gjerciendo de prestamistas.

El segundo indicador elegido ha
sido la naturaleza y origen de los
«stocks » textiles, cuyo peso especifico
en d conjunto acabamos de verificar.
Estos textiles llegaban, en e caso de
Poutous, en estrecha relacién con el
trafico internacional. Hacia Cédiz
enviaba cereales: en 1780 la casa de
Pedro Lagarde tenia almacenadas
2.832 fanegas de cebada suyas, a la
espera de venderlas y trocarlas por
lanas inglesas (chamelote, caldmacos)
0 sargas. Las telas francesas |legaban
desde Marsella a los puertos de Car-
tagena y Alicante, donde la recogia
su barco (un Pequefio laud), también
encargado de transportar a dichos
puntos la barrilla almacenada en
Aguilas y Garrucha. Es decir, inten-
taba pagar las importaciones de pro-
ductos ingleses con los beneficios de
la exportacion de cereales y las de
productos franceses con la Uenta de
barrilla.

Segun los datos del inventario de



Cuadro VI

Poutous Casha Vda. de Borja
Francia 57% 25% 2239¢q
Inglaterra 37% 26 % 742%
Espaiia 6% 49% 70,19¢;
Catalufia 1,5% 25% 58,7 ¢
Resto del pais 3,5% 24 11,49¢;
Cuadro VII _|
Poutous Vda. de Borja
Lana 32,59 9¢
Seda 36,5% 28 ¢,
Hilo 18,5 % 119
Algodén 13,19 52¢

tejidos, & 57 % eran franceses (espo-
lines, damascos, terciopelos, y rasos
de Lyon; hilos finos de Laval y La-
rrosa; creas de Normandia, algodo-
nes estampados de Rouen; anascotes
de S. Quintin); el 37 % ingleses y solo
un 6% espafioles (indianas de Cata-
lufia; mantos de Mallorca; pasios de
Alcoy y Antequera). Estas proporcio-
nes ayudan a definir la naturaleza
del negocio de Poutous, que aparece
ante nuestros 0jos como un perfecto
intermediario, mucho mas ligado al
trafico internacional que al espafiol,
y cuya relacion con Lorca podria ca-
lificarse como un caso de intercambio
desigual.

El contraste con Borja es fuerte. Se
inicia en el comercio con actividades
tipicas del antiguo régimen: contra-
tos con pafieros, compraventa de
granos, algo de trafico barrillero.
Con la prosperidad, vino la posesién
de un establecimiento importante y el
cuidado cada vez mayor de la rama
detextiles, paralelo a la desaparicion
del mercado de la barrilla. La com-
pafiia disponia de un centro secunda-
rio en Malta, hacia la que exportaba
granos y lanas, atendidos por sus cu-
flados los hermanos Ferndndez, que se
asociaron esporadicamente con los
Caruana de Valencia. Ademés, la
familia poseia en la isla bienes raices
por valor de 36.188 reales en los
pueblecitos de Zabbar, Tal Jatta, y
Santa Dominica: alli se refigiaron
todos al producirse la epidemia de
fiebre amarilla que asol6 Lorca en
1811. Los viajes del laud «Dos de
Mayo~» (que explotaba en asociacion
con los Servet de Murcia) eran ince-
santes, pero no debian bastarle, por-
gue en el capitulo de deudas figuran

las cuentas pendientes con cuatro ca-
pitanes de barcos malteses que trans-
portaban su cargamento de cereales y
traian tegjidos. Cuando estos Ultimos
eran ingleses se recibian en Gibraltar
(Judah Benoliel, Arengo y Cia.) o en
Cé&diz. La relacién con la primera de
estas plazas, que no se da en Poutous,
se conecta con los estrechos vinculos
existentes entre las casas de comercio
inglesas y los numerosos estableci-
mientos malteses diseminados en esta
época por e Mediterraneo Occiden-
tal. En cuanto a las telas francesas,
seguian viniendo desde Marsella y
desembarcando en Cartagena o Ali-
cante, donde las recogia €l barco de
la compafiia.

La gran diferencia con Poutous
consiste en que la intensidad de estos
flujos comerciales es mucho menor
gue la de los procedentes de la Penin-
sula. Barcelona, Madrid o Valencia
constituyen ahora los grandes centros
abastecedores en lugar del noroeste
francés o Londres. Se reciben pafios
baratos de Granada, Mallorca, Alcoy
y Benameji; indianas y guingas de
Catalufa; bisuteria fina y peguefios
articulos de merceria de Valencia y
Madrid. Los antiguos textiles de Iujo
de origen extranjero se han reducido
a las sedas de Lyon (P. Desjardins),
los hilos de Laval (Pichot, Doyen et
Cie.), las creas irlandesas y los cha-
melotes ingleses. El nuevo orden de
cosas se refleja en los nuevos porcen-
tajes del «stocks» de telas:. € 58,7 %
procede ahora de Catalufia (Torroe-
lla y Guell, Juan Calafell, Vilanova y
Pico); d 11,49% del resto de Espafia,;
el 22,397, de Francia y d 7,41 % de
Inglaterra:

Parece, pues, que en las décadas

centrales del XIX estaba bastante in-
tegrado e mercado nacional espafiol
en lo referente a industria textil 45,
No poco habia tenido que ver en ello
e dinamismo de 0s catalanes, que
desde finales del XVIII se habian lan-
zado a la busqueda de nuevos merca-
dos por todo €l pais. En Murcia capi-
tal su presencia se detecta por esas
fechas *¢, dedicandose a formar aso-
ciaciones con comerciantes murcia-
nos con € fin de comprar indianas en
Barcelona y venderlas en la regién.
En Lorca su penetraciénfie mas tar-
dia, pues e predominio de comer-
ciantes franceses no les favorecia:
Antonio Martin, en una carta diri-
gida al fabricante catalan Juan
Prost, expresaba una opinién desfa-
vorable sobre la relacion calidad-
precio de las indianas. De todas for-
mas, la afluencia catalano-
valenciana sera irreprimible a partir
dela guerra de la Independencia, asi
como su peso cada vez mayor en €
comercio local.

Otro aspecto a considerar en los
«stocks» textiles es e avance fulgu-
rante de los hilos y algodones baratos
(indianas, guingas, cotonas) sobre las
lanas inglesas de calidad y los hilos y
sedas franceses. La comparacion en-
tre sus respectivas proporciones nos
permite cuantificar y poner fechas al
proceso.

Estos cambios de posicién entre los
tejidos caros, destinados al consumo
minoritario de las clases acomoda-
das, y los mas baratos consagrados al
consumo masivo de las clases popula-

45. E, SERENI: Capitalismo y mercado pacional Bar-
celona, Critica 7980.

46. A.H.P.M. £sc. Juan Antonio Balibrea, L. 2.450, 1780.



Cuadro ViII

Poutous Casha Borja Vda. de Borja
BIENES MUEBLES 85 (%) 98,16 (%) 63,78 (%) 45,27 (%)

Ajuar 3,51 1,58 2,82 0,93
R‘Fsemas 0,38 0,1 2 282
Ganado — 1,64 1

Stocks tienda 8,44 58,56 30,05 2,50
Deudas positivas 62,85 36,6 19 7,57
Dinero liquido 10,22 1,26 7,82 —

I nver siones especulativas _ —_ _ 1,95
Parte en Companiias filiales — —_ — 28,5
BIENES RAICES 15 (%) 1,84 (%) 36,22 (%) 54,73 (%)
Casas 2 1,84 582 9,37
Tierras 3 — 28,7 44,08
Aguas — — — 0,6
Féabricas — — 1,70 0,68
Totales 2.310.687 844.662 2.055.069 3.615.350

Poutous Casha Borja Vda. de Borja
DETALLE AJUAR
Muebles 22475 3.731 17.201
Vestidos 9.543 1.322 3.401
Plata y alhajas 23.027 3.310 10.375
Ropa blanca 11.197 4.108 2.479
Total 66.242 13.407 58.058 33.656

res, constituyen uno de los més evi-
dentes sintomas de las transforma-
ciones socio-econdmicas provocadas
por € avance del capitalismo indus-
trial. El negocio de Borja y mucho
mas € de su viuda se apoya en la
venta al mercado interior de grandes
cantidades de productos industriales
relativamente baratos y no en la ex-
portacion de materias primas y en la
importacién de textiles de lujo como
Poutous. Productos que, ademas,
procedian mayoritariamente de pro-
veedores esparioles.

Sin embargo, la fisonomia del esta-
blecimiento aun no se ha moderni-
zado del todo. Sigue vendiéndose a la
vez al por mayor y al detall y Borja
sigue desempefiando una actividad
polifacética aln después de superada
la etapa de los contratos «domestic
system». LO mismo actia como pres-
tamista 47 y conserva la préactica de
la venta ambulante que carga barcos,
negocia con casas maltesas oinglesas,
invierte en tierras o compra una fa-
brica de loza que € inventario valord

47. AML, ELs¢c. Andrés Antonio Mendez, desde 7830 a
1840.

en 70.000 reales. Mas gue Poutous.
que constituye un tipico especimen del
capitalismo mercantil del antiguo ré-
giemen, Borja es e hombre de la
transicion.

El tercer indicador elegido es la
composicion de las fortunas en base a
las cuales Pierre Leon, René Caty yan-
tes F. Spannel han verificado intere-
santes analisis sobre los comerciantes
de Lyon y Marsella 8. En nuestro
caso, la evolucion es como sigue:

La primera constatacion que nos
sugiere la lectura de este cuadro es el
progresive incremento de la propor-
cioén de bienes raices y la contraccion
paralela de los muebles. De alguna
manera, esta evolucién parece con-
tradictoria con la de los otros indica-
dores, que mostraban cierta moderni-
zacion de las estructuras comerciales.
Ahora, sin embargo, las fortunas de
Poutous y Casha tienen una compo-
sicion mas «moderna» que la de los
Borja o sus descendientes. El fend-

48. P LEON: Geographie de la fortune et structures
sociales a Lyon au XIX siécle. Op. cit. F. SPANNEL. «Les
elements de /a fortune des grandes notables marsel/ais
au XIX siecler Provence historique, Abril-Junio, 1957.

menc Sehaceinteligibles lo ponemos
en relacion con la contemporanea
venta de fincas desamortizadas. Las
sucesivas fechas en que los Borja ad-
quirieran tierras resultan harto sig-
nificativas.

En efecto, segin € inventario, €l
75% de las compras tuvieron lugar
después de 1836 (gréafico 6). En con-
junto, las inversiones se verificaron
en dos periodos concretos: € Trienio
liberal y la década 1836-1846, gas-
tandose 553.507 reales en €l primero
y 1.104.250 reales en €l segundo. La
altima cifra, enorme y desembolsada
en un periodo relativamente breve,
explica la cortedad de los «stocks» de
la Vda. de Borja. El negocio se des
capitalizd materialmente, lo que con-
firma las hipotesis de Nadal y Torte-
lla sobre €l papel desempefiado por la
desamortizacion en la absorciéon de
capitales. Los Borja desviaron estos
del autofinanciamiento y expansion
del negocio y l0S invirtieron en tie-
rras adquiriendo un volumen global
de 261 fanegas de regadio, 1684 de
secano y 221 tahullas de vidia.

El hecho en si no constituye nin-



guna novedad en la Europa de la
primera mitad del X/X, donde la
gran mayoria de los comerciantes +°
siguieron invirtiendo en fincas. Lo
sorprendente es € volumen de lasin-
versiones y sobre todo, € ya sefialado
comportamiento de los descendientes,
gue suelen desmantelar el negocio pa-
terno, repartirse las fincas y vivir en
lo sucesivo como rentista. Tal hicie-
ron los dos hijos de Poutous v los siete
de Borja, aunque no los de Casha,
[lamados a suceder a éste en € gran
comercio lorquino durante los afios
1850 y 1860.

Los inmuebles urbanos, pierden
importancia relativa entre 1783 y
1849. Como <e ha dicho. la estrechez
del mercado de tierras a fines del an-
tipo régimen obligd a los comercian-
tes que deseaban invertir en bienes
raices a dirigirse hacia las casas o
hacia las fébricas del salitre. Por eso,
més de la mitad de los inmuebles que
figuran en e inventario de Borja se
adquirieron antes de 1836, lo mismo
que su fabrica de loza.

En cuanto a inversiones especula-
tivas, sblo se hallan en & ultimo in-
ventario, del que suponen un minimo
porcentaje. Pese a ello, es preciso de-
dicarles un breve comentario porque
consisten en un pufiado de acciones de
compaiiias mineras, € nuevo «boom»
de la vida economica lorquina de los
afos 40. Es casi seguro que si Borja
hubiera vivido por estas fechas e
porcentaje hubiera sido mucho ma-
yor: esta afirmacion no es gratuita,
ya que tal fue e comportamiento de
los comerciantes mas destacados de
Lorca en estos anos (Mension, Ro-
mero, los Casha). No es este el lugar
de plantear e tema de la influencia
de la mineria en la economia de
Lorca, pero si de hacer constar su re-

49 Ver P. LEON, Op. cit., y también O VO/LLIARD
Nancy au XIX siecle, 1815-1871. Une bourgeoisie urbaine.
Univ. de Estrasburgo, 1980.

lacion con la mejora de la coyuntura
comercial, que aprovecha la inyec-
cion de dinero liquido procedente de
los beneficios producidos por la m-
portacion de alcoholes, plomo, hierro
0 azufre.

Pasando a los bienes muebles, €
primer apartado referente a ropas,
alhajas, etc. representa en los cuatro
inventarios un porcentaje muy pe-
quefio, que se convierte en insignifi-
cante en e caso de los Casha y la
Vda. de Borja. Se puede observar sin
embargo ciertos matices diferencia-
les.

El hecho més notable es que sea
Poutous, € barrillero, el que ha gas
tado més en su confort personal y el
méas aficionado al lujo. La razon
puede residir en los hdbitos naciona-
les de unos u otros, pero también en
la aparicion de una mentalidad eco-
némica diferente a la del antiguo ré-
gimen, para la cual la disposicién de
unos «stocks» bien provistos (Casha)
o0 el aprovechamiento de la coyuntura
favorable a la inversion en tierras
(Borja y sobre todo su viuda) conta-
ron mas que los gastos suntuarios.

Los inmuebles en p e habitaban
Poutous y los Borja se parecen mucho
exteriormente y aun se conseruan.
Consisten en dos grandes caserones,
con cierto empape arquitecténico en
la Plaza del Ayuntamiento y en la ca-
Ile de la Cava: constaban de cuatro
alcobas, dos salas, salon, comedor,
cocina-amasadero, bodega, patio y
despacho. Pero la decoracion interior
diferenciaba a ambas familias.

La casa de Poutous, segun €l inven-
tario, produce una sensacion de buen
gusto y cierta coqueteria. El salén
mostraba varias mesitas bajas «cha-
roladas», sillas tapizadas «barcelone-
sas», cOmodas con piedra de marmol,
varios canapés, espejos con marcos
dorados y cornucopias. El dormitorio
principal disponia de una cama .im
perial., dos guardarropas de nogal,

cortinas de damasco carmesi y nume-
rosos espejos. En cambio, la casa de
Borja, encierra muebles més sencillos
y con detalles menos lujosos. En € sa-
I6n alternan sofas y silleria de paja
trenzada con cémodas de madera, so-
bre las que lucen los candelabros de
peltre, un crucifijo y un quinqué de
bronce. Y en la alcoba los armarios
han sido sustituidos por «arcas» Se
gun la costumbre del pais, las corti-
nas de damasco por otras de muse-
lina blanca y los espejos con marcos
dorados por cuadros piadosos. Las
cifras dedicadas a muebles confirman
esta impresion.

Existe un capitulo dentro de este a-
partado que requiere una atencién es
pecial: la biblioteca. Conocemos sdlo
la de Poutous y Borja, pues la de
Casha no figura en € inventario,
por lo que la hemos contrastado con
la de Jaime Cassou *°. En los tres ca-
sos se trata de bibiliotecas muy redu-
cidas: 64 libros 'y 115 volumenes en la
de Poutous; 63 y 110 en la de Cassou;
50 y 95 en la de Borja. También la
composicion €s muy parecida:

a) Un 50% de libros piadosos:
evangelios, novenarios, libros de me-
ditacion, obras misticas, comentarios
a las Sagradas Escrituras.

b) Un 259% de obras especializa-
das: préactica mercantil, contabili-
dad, cédigo de comercio (Borja), tra-
tado general de monedas, pesas y
cambios.

c) Un 10% dedicadas al aprendi-
zaje del castellano: diccionarios, gra-
méticas, etc. Borja, ademds, poseia
textos para e aprendizaje del inglés.

d) Un 15% muy matizado en los
tres casos. En la biblioteca de Pou-
tous predominan novelas y obras lite-
rarias hispano-francesas (El Quijote,
Fébulas de Iriarte, Feijéo, El P. Isla,
Gil Blas, € Nuevo Robinson); en el de

50. AML, aparece incluida en el inventario de su viuda,
Maria Dolores Mediavila, realizado en 1820
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Cassou los diccionarios y tratados
generales de materias muy varias
(Medicina, Fisica, Geografia) y en el
de Borja los libros de Historia y al-
gunos de temas politicos de actuali-
dad como la «Apologia del Altar y €
Trono».

La biblioteca, como la casa, refleja
dos mentalidades diferentes. Borja
aparece como €l masidentificado con
su oficio pero también d menos in-
quieto intelectual mente.

Probablemente estemos ante un
buen maltés agudo para los negocios,
trabajador incansable, ahorrativo,
casado con una mujer de su igual y
bien preparado para la nueva coyun-
tura capitalista. Poutous y Cassou
son otracosa: de origen francés, mas
cultos, probablemente impregnados
por € espiritu de la Ilustracion, ca-
saron con mujeres del pais yricas. El
primero constituye un eemplo aca-
bado del capitalismo mercantil del
antiguo régimen: su muerte temprana
le evitd vivir la crisis del tréfico ba-
rrillero y el fin del mundo al que es
taba habituado.

CONCLUSIONES

De lo dicho parece deducirse que,
tal como se anticipd en la introduc-
cién, se ha operado la transicion en-
trelas estructuras comerciales del an-
tiguo al nuevo régimen a lo largo del
periodo 1780-1850. EI proceso Po-
dria descomponerse en tres tramos:

a) El ciclo dela barrilla, iniciado
antériormente, y liquidado entre
1810-1820. Dicho ciclo se inserta
plenamente en la préctica mercantil
del antiguo régimen, tanto por €
predominio del sistema por adelantos
como por € carécter de intermedia-
rios que asumen los barrilleros.

b) La crisis de los afios 20 y 30,
durante los cuales se inicia de forma
lenta pero continua la moder nizacién
comercial, dentro de una coyuntura

adversa. El sistema por adelantos re-
trocede, lo mismo que elporcentaje de
deudas dentro de los inventarios. Las
importaciones de textiles extranjeros
descienden y paralelamente avanza €l
abastecimiento en €l propio pais, sin-
toma visible de la constituciéon del
mercado nacional. A la va, empiaa
a desarrollarse un consumo de nuevo
estilo, basado en los tejidos baratos
de origen industrial.

c) A partir de los afios 40 el pro-
ceso se acelera, en gran manera de-
bido a la nueva actividad minera.
Las estructuras del negocio cambian,
convirtiéndose en regla general el
predominio de articulos fabricados
en Espafia y accesibles a un publico
cada v a mas amplio. Los ultimos co-
merciantes no especializados viven
sus postreros afios de prosperidad.

¢Se ha operado una mayor pene-
tracion de la economia monetaria en
el medio rural? El escaso nimero de
cartas de obligacién redactado en €l
periodo 1820-1840, las dificultades
para encontrar un producto de expor-
tacién que sustituyera a la barrilla y
la desaparicion de un buen nimero
de casas comerciales no nos autoriza
a contestar afirmativamente. Las es
tructuras comerciales se han moder-
nizado pero gha sucedido lo mismo en
los restantes niveles socio-econdmicos
de la comarca?



